AVS-Kundenkartei/Umsatzvergutung

Apotheken- Software
AVS Vers. 1.6.6 (01/2008)

1. Erlauterungen zu Auswahlkriterien

» nicht-rabattfahige Positionen
Positionen, bei denen zum Zeitpunkt der Abgabe bei den Artikelstammdaten die
Checkbox 'Artikel nicht rabattfahig' aktiviert war.

> nicht-rabattierte Positionen
Positionen, bei denen weder ein Rabatt noch ein Bonus gewahrt wurde.

> bereits rabattierte Positionen
Positionen, bei denen ein Rabatt oder ein Bonus gewahrt wurde. Beim Bonus ist es
unerheblich, ob dieser bereits aktiviert wurde.
Ein Rabatt muss immer ungleich 0,00 sein, ein Bonus darf auch 0,00 sein.

» Positionen unter Taxierungsgrenze (p) ausschliel3en
Rezeptpositionen, bei denen der Kassenpreis unter der Taxierungsgrenze liegt und die
daher nicht mit der Krankenkasse abgerechnet werden. Der AVP kann dabei tber der
Rezeptgebihr liegen (Grauzonenartikel) oder darunter.

> Positionen mit Bonus 0,00 bzw. 'leer’

Zu beachten ist, dass Positionen mit Bonus 0,00 bzw. 'leer' unterschiedlich behandelt
werden. Positionen mit Bonus 'leer' werden generell als 'nicht-rabattiert’ behandelt.

Fur Positionen mit Bonus 0,00 ist eine Checkbox vorgesehen, mit der festgelegt wird, ob
diese Positionen als 'rabattiert' betrachtet werden.

Positionen mit Bonus 'leer' entstehen bei der Abgabe von Artikeln, fir die bei den
Kundengruppenstammdaten kein entsprechender Eintrag bei den Konditionen gefunden
wurde.

z.B. Kundengruppe mit folgenden Bonus-Konditionen:
AVP - 2% fir Artikelgruppe 'BC Hygiene und Koérperpflege', kein weiterer Eintrag.
Bei Abgabe eines Arzneimittels ist der Bonus 'leer'.

Positionen mit Bonus 0,00 ergeben sich bei der Abgabe von Artikeln, fir die bei den
Kundengruppenstammdaten ein Eintrag bei den Konditionen mit Aufschlag bzw. Rabatt
0,00 definiert wurde.

z.B. Kundengruppe mit folgenden Bonus-Konditionen:
AVP - 2% ohne Angabe einer Artikelgruppe, AVP -0% fur Artikelgruppe 'Arzneimittel'.
Bei Abgabe eines Arzneimittels wird ein Bonus von 0,00 gespeichert.
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2. Tipps zur Vorgangweise bei der Berechnung der Umsatzvergutung

In der Folge finden Sie praxisbezogene Beispiele fur die Berechnung der Umsatzvergitung.
Auf Grund der Komplexitat der Materie sollten Sie Ihre Auswahlkriterien vor der Anwendung
Uber den Menilpunkt 'Testlauf Berechnung/Aktivierung Umsatzvergitung' auf
Plausibilitat Uberprifen. Anhand der Ergebnisse des Testlaufes erkennen Sie, ob die
Auswabhlkriterien lhren Intentionen (bzw. den mit den Kunden getroffenen Vereinbarungen)
entsprechen.

immer

Beispiel 1. Fur alle Artikel ausgenommen Arzneimittel soll ein Bonus von 1,5% eingeraumt
werden. Kunden mit einem Jahresumsatz von mehr als EUR 300,00 erhalten zusétzlich eine
Umsatzvergitung von 2%, ab einem Umsatz von EUR 1.000,00 3% (nur auf die bereits
rabattierten Artikel, Lieferscheinpositionen werden nicht beriicksichtigt).

Als Kundengruppe wird definiert:

E2l Kundengruppen

Celel |- e/ | |al

_ | X

Modus: Blattern [~ inaktiv

Allgemein | Zugeordnete Preislisten | Bechnungswesen I Bearbeitungsdaten |

Suchbegriff: Im

Bezeichnung: |Bonus 1.5% auf alle Artikel auBer Arz.m.

 Konditionen fiir di Artikel,
¢~ Rabatt sofort abziehen = Rabatt als Bonus nachtraglich gutschreiben

™ autom. Bonusaktivierung nach deml . Geschaftsfall [~ Bonus fiir Rezeptpos.: =

I” Sonderartikel sind nicht rabattfahig

ZKZ | Hersteller| KZ
[Vertiieh)

Bezeichnung

Arzneimittel

Basiz | +/- % |Aufschlag/
Rabatt in %

a

AVP 0.00

Bei der Berechnung der Umsatzvergitung wird angegeben:

¥Yerkauf - Berechnung,/Aktivierung Umsaktzvergiitung

vis al &l

—Auswahlkriterien
Kunde: I

Kundengr. von: | his:l

Zeitraum Umsatz von: [01.01.2006:

bis: [31.12_2006:

itionen hlieb

[~ nicht-rabattfahige Positionen ausschlieBen [v Lief heinp

[¥ nicht-rabattierte Positionen ausschlieBen

[ Positionen mit Bonus 0,00 als ‘rabattiert” betracht

[~ Arzneimittel ausschlieBen

[~ bereits rabattierte Positionen ausschlieBen [~ Privatpos. unter Tax grenze [p] ausschl.

—¥ergutungsstufen

Mindestumsatz [inkl. Ust.)

Yergiitung in %

1.000,00 3.00

GIE

Kunde Bonus D%

Bonus 10%

Bonus 20%

Die Checkbox 'nicht-rabattierte Positionen ausschlieRen' muss aktiviert, 'Positionen mit

Bonus

0,00 als rabattiert betrachten' deaktiviert

ausschlieRen' ist bereits beim Offnen der Maske aktiviert.
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Beispiel 2: Es werden weder Rabatte noch Boni eingeraumt. Kunden mit einem Jahres-
umsatz von mehr als EUR 100,00 erhalten eine Umsatzvergitung von 2%, ab einem Umsatz
von EUR 300,00 3%, ab EUR 1.000,00 5%. Die Umsatzvergitung soll auf Kosmetika
eingeschrankt werden, Lieferscheinpositionen werden nicht beriicksichtigt.

Als Kundengruppe wird definiert:

E2 Kundengruppen o =l B3

EEEEEEEEEC =S

Allgemnein | Zugeordnete Preislisten I Bechnungswesen | Bearbeitungsdaten I

Suchbegriff: Im Bezeil : [eingeschrinktes Sortiment f. Umsatzverg.
~Konditionen fur zugeordnete Artikelgruppen
¢~ Rabatt sofort abziehen (* Rabatt als Bonus nachtrdglich gutschreiben I” Sonderartikel sind nicht rabattfahig

I~ autom. Bonusaktivierung nach deml . Geschaftsfall [~ Bonus fiir Rezeptpos.: I Fa

ZKZ | Hersteller| K2
[Mertrieb) |

Bezeichnung

Hygiene und Karperpflege

Die Zuordnung von Bonus 0% hat in diesem Fall nur den Zweck, das Sortiment flr die
Berechnung der Umsatzvergltung einzuschranken.

Bei der Berechnung der Umsatzvergitung wird angegeben:

¥Yerkauf - Berechnung,/ Aktivierung Umisatzvergiitung

v|s|al &l

—Auswahlkriterien
Kunde: |

Kundengr. von: | bis: |

Zeitraum Umsatz von: [01.01.2006:

bis: [31.12. 2006:

hlich

[~ nicht-rabattfahige Positionen ausschlieBen [ Lief heinpositionen av

¥ nicht-rabattierte Positionen ausschlieBen I~ Arzneimittel ausschlieBen
[~ bereits rabattierte Positionen ausschlieBen [~ Privatpos. unter Tax grenze [p] ausschl.

[+ Positionen mit Bonus 0,00 als 'rabattiert’ betrachten

— Yergiitungsstuf
| Mindestumsatz [inkl. Ust.] | Vergutung in % |
300,00 3,00 |
1.000,00 5.00
Kunde Bonus D% | Bonus 10% | Bonus 202

Die Checkbox 'nicht-rabattierte Positionen ausschlief3en' muss aktiviert werden, 'Positionen
mit Bonus 0,00 als rabattiert betrachten' bleibt aktiviert, ebenso 'Lieferscheinpositionen
ausschlief3en'.
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Beispiel 3: Rabatte werden bei einzelnen Positionen tber die Funktion 'Sonderpreis/-be-
zeichnung' eingerdumt. Kunden mit einem Jahresumsatz von mehr als EUR 100,00 erhalten
eine Umsatzvergitung von 2%, ab einem Umsatz von EUR 300,00 3%, ab EUR 1.000,00
5%. Die Umsatzvergltung soll fur alle noch nicht rabattierten Positionen ermittelt werden,
Lieferscheinpositionen werden dabei auch bertcksichtigt. Arzneimittel sollen generell
ausgeschlossen werden.

Als Kundengruppe wird definiert:

_ ) x

Modus: Blattern " inakhiv

E2] Kundengruppen

MO =Y T - |

Allgemnein | Zugeordnete Preislisten I Bechnungswesen | Bearbeitungsdaten I

Suchbedgriff: I

—Konditionen fur zugeordnete Artikelgruppen

Bezeichnung: |Lislen-.AVP ohne Rabatt

I” Sonderartikel sind nicht rabattfahig
I~ autom. Bonusaktivierung nach deml _ Geschaftsfall [~ Bonus fiir Rezeptpos._- I e

&
B

t* Rabatt sofort abziehen ¢ Rabatt als Bonus nachtrdglich gutschreiben

ZKZ | Hersteller| K2
[¥ertrieb)

Bezeichnung

Da Rabatte nur manuell erfasst werden und das Sortiment fur die Umsatzverglitung auch
nicht eingeschrankt werden soll, ist die Anlage einer Kundengruppe in diesem Fall nicht
unbedingt notwendig.

Bei der Berechnung der Umsatzvergutung wird angegeben:

¥Yerkauf - Berechnung,/ Aktivierung Umisatzvergiitung

v|s|al

—Auswahlkriterien
Kunde: I

Kundengr. von: | bis: |

Zeitraum Umsatz von: [01.01.2006:

bis: }31.12. 2006:

[~ inicht-rabattfahige Positionen ausschlieBen: [~ Lief hei itionen a hlieB

[~ nicht-rabattierte Positionen ausschlieBen

[¥ bereits rabattierte Positionen ausschlieBen

I+ Arzneimittel ausschlieBen

I~ Privatpos. unter Tax.grenze [p) ausschl.

[+ Positionen mit Bonus 0,00 als ‘rabattiert’ betrachten

—¥ergutung

Mindestumszatz [inkl. Ust. ]

Yergiitung in ¥

300,00 3.00!

1.000,00 5,00
Kunde Bonus D% | Bonus 10% | Bonus 202

Die Checkbox 'bereits rabattierte Positionen ausschlieRen’ muss aktiviert werden, ebenso
'‘Arzneimittel ausschlie3en'. 'Lieferscheinpositionen ausschlief3en' wird deaktiviert. 'Positionen
mit Bonus 0,00 als rabattiert betrachten' kann unverandert bleiben, da solche Positionen
nicht vorkommen kdnnen (es ware aber auch nicht falsch, die Checkbox in diesem Fall zu
deaktivieren).
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